Przyktad dla fikcyjnej osoby, wygenerowany w kreatorze lapdotacje.pl/biznesplan

Biznesplan

do wniosku o dofinansowanie podjecia dziatalnosci gospodarczej

Dziatalno$¢: Salon Fryzjerski Anna Nowak (Salon fryzjerski)
Miejsce prowadzenia: Pastek

Urzad: Powiatowy Urzad Pracy

Whnioskodawca: Anna Nowak

Data: 26.10.2026

Ten dokument to projekt przygotowany na podstawie Twoich odpowiedzi. Przeczytaj go, popraw i uzupetnij
miejsca oznaczone [uzupetnij]. Jesli Twéj urzqd ma wtasny wzér biznesplanu, przenies tres¢ do tego wzoru.



1. Opis planowanego przedsiewziecia

Zaktadam firme Salon Fryzjerski Anna Nowak w Pasteku, dziatalno$¢ o symbolu PKD 96.21.Z. Bedzie
to salon damsko-meski z dwoma stanowiskami strzyzenia i myjnia, prowadzony w wynajetym lokalu
ustugowym. Planowany start to luty 2027.

Oferta obejmuje strzyzenie, koloryzacje, modelowanie i upiecia okolicznosciowe. Orientacyjne ceny
to: strzyzenie damskie z myciem i modelowaniem ok. 90 zi, strzyzenie meskie ok. 50 zi, koloryzacja
catych wtoséw (Srednia dtugosé) ok. 230 z1, refleksy albo balayage ok. 380 zt, samo modelowanie ok.
70 zt i upiecie okoliczno$ciowe ok. 150 zt.

Klienci bedg umawiac sie telefonicznie albo przez system rezerwacji online. Salon bedzie otwarty
takze w soboty oraz we wtorki i czwartki do godziny 20, poniewaz w Pasteku brakuje salonu
czynnego wieczorem i w weekend. Drugie stanowisko przeznaczam dla pracownika albo na wynajem
po pierwszym roku dziatalnosci.

Korzystam ze zwolnienia z VAT. [uzupetnij: wybrana forma opodatkowania, np. ryczatt, skala
podatkowa lub podatek liniowy]

Przewiduje przychéd ok. 7 000 zt w pierwszym miesigcu i ok. 15 000 zt w dwunastym. Wynik przed
podatkiem ma by¢ dodatni od pierwszego miesigca, bo najwieksze wydatki inwestycyjne pokrywa
dofinansowanie. taczny przychéd z pierwszego roku szacuje na 132 000 zt, a wynik przed podatkiem
na 65 340 zt.

2. Kwalifikacje i doswiadczenie wnioskodawcy

Jestem absolwentka technikum ustug fryzjerskich i mam tytut technika ustug fryzjerskich. Od o$miu
lat pracuje jako fryzjerka w salonie w Elblggu. Od trzech lat odpowiadam tam za koloryzacje i upiecia
$lubne, czyli za ustugi, ktére beda podstawg oferty mojego salonu.

Swoje umiejetnosci uzupetniatam kursami. W 2023 roku ukonczytam kurs koloryzacji i balayage, a w
2024 roku kurs strzyzenia meskiego. Dzieki temu moge obstugiwac zaréwno klientki, jak i klientow, a
koloryzacja, w ktérej sie specjalizuje, jest najdrozsza pozycja cennika.

Przez osiem lat zbudowatam grono statych klientek. Cze$¢ z nich pyta, kiedy otworze witasny salon
blizej domu. Znam wiec wymagania klientéw i wiem, jak organizowac prace przy rezerwacjach na
kilka godzin w ciagu dnia. Mieszkam w Pasteku, a mieszkancy dojezdzaja do Elblaga okoto pét
godziny. Wtasny salon na miejscu to dla mnie naturalny kolejny krok w zawodzie.

[uzupetnij: dokumenty do zataczenia, czyli dyplom technika, zaswiadczenia z kurséw z 2023 i 2024
roku oraz $wiadectwo pracy lub zaswiadczenie o zatrudnieniu w salonie w Elblagu]

3. Analiza rynku i potencjalni klienci

Moimi klientami beda mieszkancy osiedla w Pasteku i okolicznych wsi. Sg to gtéwnie kobiety w wieku
25-60 lat, ktore korzystaja z koloryzacji, oraz mezczyzni, ktérzy strzyga sie co 4-6 tygodni. Ustugi
fryzjerskie maja charakter powtarzalny, wiec ten sam klient wraca do salonu regularnie.

O zapotrzebowaniu wiem z wtasnej pracy. Moje state klientki z salonu w Elblggu same pytajg o
otwarcie wtasnego salonu blizej domu. Pierwsze osoby, ktére obstugiwatam w poprzedniej pracy,
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zapisaly sie juz na wizyte po otwarciu. Dla mieszkancéw Pasteka dojazd do Elblgga zajmuje okoto pét
godziny, a w promieniu 2 km od lokalu dziatajg dwa salony. Oba zamykajg o 17 i nie przyjmujg w
soboty po 13. Osoby pracujace do péznego popotudnia majg wiec ograniczone mozliwosci
uméwienia wizyty.

Prognoze przychodéw opartam na liczbie wizyt. Na starcie zaktadam 4-5 klientow dziennie przy
$rednim rachunku ok. 75 zti 21 dniach pracy w miesiacu, co daje ok. 7 tys. zt. Po roku spodziewam
sie 8-9 klientéw dziennie, bo stali klienci wracaja co 6-8 tygodni i czesciej wybieraja koloryzacje, a
$redni rachunek rosnie. Przychéd wyniesie wtedy ok. 15 tys. zt miesiecznie. Przy petnych kosztach
statych prog rentownosci to ok. 4 859 zt przychodu miesiecznie, czyli mniej niz zaktadany przychéd
juz w pierwszym miesigcu.

4. Konkurencja

W promieniu 2 km od planowanego salonu dziatajg dwa salony fryzjerskie: salon w centrum i salon
na osiedlu. [uzupetnij: nazwy i adresy tych dwoch salonéw]

Oba zamykajg o 17 i nie przyjmuja klientéw w soboty po 13. Méj salon bedzie czynny do 20 we
wtorki i czwartki oraz w soboty. Z tej oferty skorzystaja osoby, ktére koncza prace po potudniu i nie
maja kiedy umoéwic sie na wizyte. Wprowadze tez zapisy online, wiec klient bedzie mégt
zarezerwowac termin o dowolnej porze, bez dzwonienia w godzinach pracy salonu.

Salon w centrum nie ma takiej oferty godzinowej ani zapiséw online, a ja bede sie dodatkowo
specjalizowac w koloryzacji. Salon na osiedlu nie wykonuje upie¢ okolicznosciowych ani koloryzacji, a
ja oferuje obie te ustugi. Dzieki temu nie konkuruje z nim w tej czesci oferty.

Z salonami w Elblagu konkuruje przede wszystkim brakiem koniecznosci dojazdu. Mieszkancy
Pasteka tracg na niego okoto p6t godziny w jedng strone.

5. Sposob pozyskania klientéow

Dla salonu ustugowego w matej miejscowosci najwazniejsze sg widoczno$¢ w okolicy, rekomendacje
oraz tatwy sposéb umoéwienia wizyty. Z tego wynika wybor kanatéw.

Przed otwarciem zatoze profil salonu na Facebooku i Instagramie ze zdjeciami moich prac, gtéwnie
koloryzacji i upieé. Utworze tez wizytowke w Google z mozliwoscia rezerwacji, zeby osoby szukajace
fryzjera w Pasteku od razu mogty uméwic termin. Rezerwacje beda dziata¢ w systemie online, a
kalendarz wizyt na tablecie wysle klientom przypomnienia SMS.

Na otwarcie przewiduje rabat na pierwsza wizyte dla mieszkancéw osiedla. Lokal znajduje sie przy
ulicy z przystankiem i ruchem pieszym, dlatego szyld i oklejenie witryny bedg gtéwnym Zrodtem
nowych klientéw w pierwszych miesigcach.

W kolejnych miesigcach bede prowadzi¢ ptatng reklame w mediach spotecznosciowych, na ktéra
przeznaczam 300 zt miesiecznie. Bede tez regularnie publikowac zdjecia wykonanych fryzur. Licze
rowniez na polecenia znajomych i klientéw, w tym klientek, ktére znam z poprzedniej pracy i ktére
juz zapisaty sie na wizyte. Dodatkowo planuje wspétprace z pobliskim salonem kosmetycznym przy
pakietach $lubnych.
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6. Lokalizacja i posiadane zasoby

Salon bedzie prowadzony w Pasteku, w wynajetym lokalu ustugowym o powierzchni ok. 35 m?. Lokal
znajduje sie na parterze, przy ulicy z przystankiem, co utatwia dojazd klientom z okolicznych wsi. Ma
dostep do wody i kanalizacji. [uzupetnij: adres lokalu oraz dokument potwierdzajacy prawo do jego

uzywania, np. umowa najmu lub list intencyjny wtasciciela]

Lokal wczesniej petnit funkcje sklepu i wymaga adaptacji. Przy stanowisku mycia nie ma odptywu,
wiec trzeba podtaczyé wode do myjni. Podtoga powinna dac sie my¢ i dezynfekowaé, dlatego planuje
wyktadzine winylowa oraz malowanie. Powierzchnia wystarczy na dwa stanowiska strzyzenia,
myjnie, recepcje i poczekalnie.

Z wtasnych srodkéw w wysokosci 3 500 zt pokrywam kaucje za lokal oraz kase fiskalng online.

Pozostate wyposazenie salonu, czyli meble, urzadzenia i narzedzia fryzjerskie, kupie z

dofinansowania.

7. Specyfikacja wydatkéw w ramach dofinansowania

Lp.

10

11

12

13

Zakup

Fotel fryzjerski hydrauliczny, 2
szt.

Myjnia fryzjerska z fotelem i
baterig

Konsole z lustrem, 2 szt.

Klimazon (infrazon) na
statywie

Suszarki profesjonalne, 2 szt.

Prostownica, lokowki i szczotki
termiczne

Maszynka do strzyzenia i
trymer

Nozyczki fryzjerskie i
degazéwki, 2 komplety

Sterylizator i pojemniki do
dezynfekcji narzedzi

Wozki fryzjerskie, 2 szt.

Lada recepcyjna i sofa do
poczekalni

Adaptacja lokalu: podtaczenie
wody do myjni, malowanie,
wyktadzina winylowa

Tablet do obstugi rezerwacji

Uzasadnienie

Dwa stanowiska strzyzenia; drugie dla
pracownika albo na wynajem po pierwszym
roku.

Mycie przed strzyzeniem i po koloryzacji, bez
niej salon nie wykona wiekszosci ustug z
cennika.

Stanowiska pracy z miejscem na narzedzia i
oswietleniem twarzy klienta.

Skraca czas koloryzacji i trwatej, co pozwala
przyjac wiecej klientéw dziennie.

Modelowanie na obu stanowiskach.

Modelowanie i upiecia okolicznosciowe z
cennika.

Strzyzenie meskie i wykonczenia, ok. 40%
wizyt w planie.

Podstawowe narzedzie pracy, osobny komplet
do koloryzacji i do strzyzenia na sucho.

Wymagania sanitarne dla narzedzi
wielokrotnego uzytku.

Narzedzia i kosmetyki pod rekg przy kazdym
stanowisku.

Obstuga ptatnosci i miejsce dla czekajacych
klientow.

Lokal po sklepie nie ma odptywu przy
stanowisku mycia; podtoga musi da¢ sie my¢ i
dezynfekowacd.

Kalendarz wizyt i przypomnienia SMS, mniej
nieodwotanych wizyt.
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Kwota brutto

2 800 zt

3400 zt

1900 zt

2100 zt

900 zt
1100 zt

1300 zt

1600 zt

700 zt

700 zt

2 900 zt

6 500 zt

1200 zt



Lp.  Zakup Uzasadnienie Kwota brutto

14 | Szyld i oklejenie witryny Lokal przy ulicy z ruchem pieszym, szyld to 1800 zt
gtéwne zrodto nowych klientéw w pierwszych
miesigcach.
15 Farby, utleniacze i kosmetyki Zapas na pierwsze 2-3 miesigce pracy, zanim 3500 zt
do zabiegdéw na start przychody pokryja biezace zakupy.
Razem 32400 zt

Whioskowana kwota 32 400 zt jest rowna sumie wszystkich wydatkow w tabeli. Najwiekszg pozycja
jest adaptacja lokalu (6 500 zt). Obejmuje podtaczenie wody do myjni, malowanie i wyktadzine
winylowa. Bez niej salon nie spetni wymagan sanitarnych, bo lokal po sklepie nie ma odptywu przy
stanowisku mycia.

Druga grupg jest wyposazenie dwoch stanowisk i myjni: fotele, konsole z lustrem, suszarki, wézki,
narzedzia do strzyzenia i modelowania oraz sterylizator. Myjnia (3 400 z1) jest konieczna do
wykonania wiekszosci ustug z cennika. Klimazon skraca czas koloryzacji, wiec pozwala przyja¢ wiecej
klientow dziennie. Tablet i system rezerwacji pozwalajg prowadzi¢ kalendarz wizyt, a szyld i oklejenie
witryny maja przyciggnac pierwszych klientéw. Zapas farb, utleniaczy i kosmetykéw za 3 500 zt
wystarczy na pierwsze 2-3 miesigce pracy. [uzupetnij: sprawdZ w regulaminie urzedu, czy adaptacja
lokalu i zapas materiatéw sg wydatkami kwalifikowanymi]

8. Zrédta finansowania i wktad wtasny

Zrédto Opis Kwota Udziat

Dofinansowanie z urzedu Srodki na zakupy wymienione w 32400 zt 90,3%

pracy specyfikacji wydatkow

Wktad wtasny Kaucja za lokal i kasa fiskalna online 3500 zt 9,8%
kupiona z wtasnych pieniedzy.

Razem 35900 zt 100%

Start firmy sfinansuje z dofinansowania z urzedu pracy w kwocie 32 400 zt. Przeznacze je w catosci na
wydatki z tabeli: wyposazenie dwéch stanowisk i myjni, adaptacje lokalu, tablet do rezerwacji, szyld
oraz zapas farb i kosmetykdéw na pierwsze miesigce. Najwiekszg pozycja jest adaptacja lokalu, bo bez
podtaczenia wody do myjni i podtogi, ktérg da sie my¢ i dezynfekowaé, nie wykonam wiekszosci
ustug z cennika. Wktad wtasny to 3 500 zt. Za te pieniadze zaptacitam kaucje za lokal i kupitam kase
fiskalng online. Nie planuje innych Zrédet finansowania.

9. Planowane koszty prowadzenia dziatalnosci

Koszt Od miesiaca Kwota miesiecznie
Najem lokalu 1 1800 zt
Prad, woda, ogrzewanie 1 600 zt
ZUS: sktadka zdrowotna 1 450 zt
ZUS: skfadki spoteczne po uldze na start 7 450 zt
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Koszt Od miesiaca Kwota miesiecznie

Ksiegowosé 1 250 zt
Telefon i internet 1 100 zt
System rezerwacji online 1 120 zt
Reklama w mediach spotecznosciowych 1 300 zt
Ubezpieczenie OC 1 60 zt
Koszty zmienne (materiaty, towar) 1 15% przychodu
Koszty state razem (petny miesiac) 4130 zt

State koszty miesieczne w petnej wysokosci wynosza 4 130 zt. Najwieksze pozycje to najem lokalu (1
800 zt) oraz prad, woda i ogrzewanie (600 zt). Pozostate to ksiegowosé, telefon i internet, system
rezerwacji online, reklama w mediach spotecznosciowych oraz ubezpieczenie OC. Sktadka zdrowotna
ZUS ptatna jest od pierwszego miesigca. Sktadki spoteczne po uldze na start doliczam dopiero od
siédmego miesigca, dlatego przez pierwsze po6t roku koszty state sg nizsze. Koszty zalezne od
sprzedazy, gtownie zakup farb, utleniaczy i kosmetykéw, przyjetam na poziomie 15% przychodu.

10. Prognoza przychodow i kosztéw na pierwsze 12 miesiecy

Miesiac Przychod Koszty Wynik Narastajaco
luty 2027 7 000 zt 4730 zt 2270zt 2270zt
marzec 2027 7727 4839 zt 2 888 zt 5158 zt
kwiecien 2027 8 455 zt 4 948 74 3507 zt 8 665 zt
maj 2027 9182zt 5057 zt 4125zt 12 790 zt
czerwiec 2027 9909 zt 5166 zt 4743 zt 17 533 zt
lipiec 2027 10 636 zt 5275zt 5361zt 22 894 zt
sierpien 2027 11 364 zt 5835 zt 5529z 28 423 zt
wrzesien 2027 12 091 zt 5944 zt 6 147 zt 34570 zt
pazdziernik 2027 12 818 zt 6 053 zt 6765 zt 41335z
listopad 2027 13 545 zt 6162 z 7 383 zt 48 718 zt
grudzien 2027 14 273 zt 6271zt 8 002 zt 56 720 zt
styczen 2028 15 000 zt 6 380 zt 8 620 zt 65 340 zt

W pierwszym miesigcu planuje przychéd 7 000 zt. Wynika on z 4-5 klientéw dziennie, $redniego
rachunku ok. 75 zt i 21 dni pracy. Cze$¢ pierwszych wizyt jest juz uméwiona z osobami, ktére
obstugiwatam w poprzedniej pracy. Po koszty zmienne i state wynik za pierwszy miesiac przed
podatkiem dochodowym wynosi 2 270 zt, wiec firma jest na plusie od poczatku.

W dwunastym miesigcu zaktadam przychéd 15 000 zt, przy 8-9 klientach dziennie i wyzszym $rednim
rachunku. Stali klienci wracaja co 6-8 tygodni i cze$ciej wybieraja koloryzacje. Wynik przed
podatkiem dochodowym wyniesie wtedy 8 620 zi, juz po doliczeniu sktadek spotecznych ZUS. Prég
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rentownosci przy petnych kosztach statych to przychéd ok. 4 859 zt miesiecznie. Plan na start zaktada
wiec przychéd wyzszy od tego progu.

11. Podsumowanie finansowe pierwszego roku

Pozycja Pierwsze 12 miesiecy
Przychody 132 000 zt
Koszty state 46 860 zt
Koszty zmienne 19 800 zt
Koszty razem 66 660 zt
Wynik (przed podatkiem dochodowym) 65 340 zt
Sredni wynik miesieczny 5445 7t

W pierwszym roku zaktadam przychéd 132 000 zt i koszty 66 660 zt. Wynik przed podatkiem
dochodowym wyniesie 65 340 zt. Jest to kwota przed opodatkowaniem, wiec na wtasne utrzymanie
zostanie mniej. Moim zdaniem dziatalno$¢ bedzie optacalna, bo przychéd juz w pierwszym miesigcu
przekracza prég rentownosci (ok. 4 859 z1), a koszty state s3 policzone w petnej wysokosci, takze ze
sktadkami spotecznymi od siédmego miesigca. Trwato$¢ opieram na statych klientach wracajacych co
kilka tygodni oraz na godzinach pracy, ktérych nie oferuja dwa salony w okolicy.

12. Analiza SWOT

Mocne strony
e 8 lat pracy jako fryzjerka, od 3 lat odpowiadam za koloryzacje i upiecia $lubne

® Wyksztatcenie techniczne i kursy: koloryzacja, balayage, strzyzenie meskie

e State klientki, cze$¢ juz zapisana na wizyte po otwarciu

e Godziny do 20 we wtorki i czwartki, soboty, zapisy online

® Prog rentownosci (ok. 4 859 z1) nizszy od planowanego przychodu na start
Stabe strony

e Firma zaczyna od zera, wtasng marke w Pasteku dopiero buduje
e Salon opiera sie na mojej pracy, choroba oznacza przestéj
e Lokal wymaga adaptacji przed otwarciem, w tym podtaczenia wody do myjni
® Pierwsze miesigce opieram gtéwnie na klientach z poprzedniej pracy
Szanse
e W Pasteku brakuje salonu czynnego wieczorem i w soboty

e Dojazd do Elblaga zajmuje mieszkancom pét godziny

® Dwa pobliskie salony zamykajg o 17 i nie przyjmuja w soboty po 13

e Klienci wracaja regularnie, mezczyzni co 4-6 tygodni, kobiety co 6-8

e Wspobtpraca z pobliskim salonem kosmetycznym przy pakietach $lubnych
Zagrozenia

e Dwa dziatajgce salony w promieniu 2 km
® Mnigj klientéw niz w planie w pierwszych miesigcach
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® Wozrost cen farb i kosmetykow
® Przestoj salonu w razie mojej choroby

13. Ryzyka i sposéb ich ograniczenia

Pierwsze ryzyko to mniejsza liczba klientéw niz w planie w pierwszych miesigcach. Ogranicze je
rabatem na pierwsza wizyte dla mieszkancéw osiedla, zapisami online i wizytéwka w Google z
mozliwoscig rezerwacji. Dodatkowo bede wspétpracowac z pobliskim salonem kosmetycznym przy
pakietach slubnych. Firma pokrywa koszty juz przy przychodzie ok. 4 859 zt miesiecznie, a plan na
pierwszy miesigc zaktada 7 000 zt. Daje to pewien zapas na stabszy start. Dodatkowo kupitam zapas
farb i kosmetykdéw na pierwsze 2-3 miesigce pracy, dzieki czemu biezace zakupy nie obcigza firmy,
zanim pojawig sie przychody.

Drugie ryzyko to moja choroba, bo salon opiera sie na mojej pracy. Bede optaca¢ dobrowolne
ubezpieczenie chorobowe w ZUS. Mam tez kontakt do dwdch fryzjerek, ktére moga mnie zastgpié i
wynajaé stanowisko na czas mojej nieobecnosci. Salon ma dwa stanowiska, wiec drugie moze by¢
wykorzystane w takiej sytuacji.

Trzecie ryzyko to wzrost cen farb i kosmetykéw. Porownam oferty dwdch hurtownikoéw i bede
podnosi¢ cennik raz w roku, informujac klientéw z wyprzedzeniem. Ptace tez ubezpieczenie OC,
ktore uwzglednitam w kosztach statych.

Strona8z9



Przyktad dla fikcyjnej osoby, wygenerowany w kreatorze lapdotacje.pl/biznesplan

Do uzupetnienia przed ztozeniem wniosku

Tej strony nie sktadasz w urzedzie. To lista miejsc oznaczonych w tekscie [uzupetnij]. Po uzupetnieniu usun

znaczniki i te strone.

1 Opis planowanego przedsiewziecia: wybrana forma opodatkowania, np. ryczatt, skala
podatkowa lub podatek liniowy

[J Kwalifikacje i doswiadczenie wnioskodawcy: dokumenty do zataczenia, czyli dyplom technika,
zaswiadczenia z kurséw z 2023 i 2024 roku oraz Swiadectwo pracy lub zaswiadczenie o zatrudnieniu
w salonie w Elblagu

] Konkurencja: nazwy i adresy tych dwaoch salonéw

[ Lokalizacja i posiadane zasoby: adres lokalu oraz dokument potwierdzajacy prawo do jego
uzywania, np. umowa najmu lub list intencyjny wtasciciela

[ Specyfikacja wydatkéw w ramach dofinansowania: sprawdz w regulaminie urzedu, czy
adaptacja lokalu i zapas materiatéw sg wydatkami kwalifikowanymi
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