Przyktad dla fikcyjnej osoby, wygenerowany w kreatorze lapdotacje.pl/biznesplan

Biznesplan

do wniosku o dofinansowanie podjecia dziatalnosci gospodarczej

Dziatalno$¢: Remonty Marek Zielinski (Remonty i wykonczenia wnetrz)
Miejsce prowadzenia: Malbork
Urzad: Powiatowy Urzad Pracy
Whnioskodawca: Marek Zielinski

Data: 26.10.2026

Ten dokument to projekt przygotowany na podstawie Twoich odpowiedzi. Przeczytaj go, popraw i uzupetnij
miejsca oznaczone [uzupetnij]. Jesli Twéj urzqd ma wtasny wzér biznesplanu, przenies tres¢ do tego wzoru.



1. Opis planowanego przedsiewziecia

Planuje zatozy¢ firme Remonty Marek Zielinski, ktéra bedzie wykonywaé remonty i wykonczenia
wnetrz w mieszkaniach i domach. Dziatalno$¢ zarejestruje pod kodem PKD 43.34.Z. Bede pracowat w
Malborku i okolicznych gminach, mobilnie, u klienta, bez lokalu ustugowego. Planowany start to luty
2027.

Zakres ustug obejmuje malowanie $cian i sufitow w dwoéch warstwach (ok. 18 zt za m?), gtadz
gipsowa ze szlifowaniem (ok. 45 zt za m?), uktadanie ptytek na cianie (ok. 110 zt za m?) i gresu na
podtodze (ok. 120 zt za m?), uktadanie paneli podtogowych z podktadem (ok. 40 zt za m?) oraz
montaz listew przypodtogowych (ok. 18 zt za mb). W ofercie jest tez gotowy pakiet: od$wiezenie
pokoju o powierzchni ok. 15 m? z naprawa ubytkéw za ok. 900 zt.

Kazde zlecenie zaczyna sie od bezptatnych ogledzin. Po nich klient dostaje wycene, a zakres prac i
termin ustalam z nim na piSmie. Materiaty kupuje klient wedtug listy, ktorg przygotowuje do
hurtowni, albo s3 doliczane do rachunku.

Bede korzystat ze zwolnienia z VAT. [uzupetnij: wybrana forma opodatkowania dochodu]

Z dofinansowania kupie sprzet potrzebny do tych prac: szlifierke do gtadzi z odkurzaczem klasy M,
agregat malarski, przecinarki do ptytek, elektronarzedzia, ukosnice, poziomice laserowg i
rusztowanie. Kupie tez laptop do sporzadzania kosztorysdéw oraz sfinansuje strone internetowg z
galerig realizacji. Dzieki temu bede mogt od pierwszego miesigca przyjmowac zlecenia z catego
cennika i pracowac szybciej niz recznie.

2. Kwalifikacje i doswiadczenie wnioskodawcy

Mam wyksztatcenie zasadnicze zawodowe w zawodzie monter zabudowy i rob6t wykonczeniowych
w budownictwie. Od siedmiu lat pracuje przy wykonczeniach w firmie budowlanej. Wykonuje tam
gtadzie, malowanie, uktadanie ptytek i paneli oraz montaz listew i drzwi. Sg to te same prace, ktére
znajduja sie w cenniku mojej firmy.

W 2024 roku ukonczytem kurs uktadania ptytek wielkoformatowych. Ma on bezposrednie
zastosowanie przy uktadaniu gresu i duzych ptytek, ktére mam w ofercie.

Do zatozenia firmy sktonity mnie pytania klientéw. Coraz czesciej pytaja mnie o mniejsze remonty,
ktérych firma budowlana nie bierze. Chce wykonywaé takie prace na witasny rachunek, z krétkim
terminem i pisemna wycena.

Do wniosku dotagcze dokumenty potwierdzajagce moje kwalifikacje. [uzupetnij: ktére dokumenty
zataczasz, np. Swiadectwo ukonczenia szkoty, zaswiadczenie o kursie, $wiadectwo pracy lub
zaswiadczenie od pracodawcy o okresie zatrudnienia]

3. Analiza rynku i potencjalni klienci

Moimi klientami beda wtasciciele mieszkan w blokach i doméw w Malborku i okolicznych gminach.
Wyrdzniam trzy grupy. Pierwsza to osoby po zakupie mieszkania z rynku wtérnego, ktére potrzebuja
malowania, gtadzi lub nowych podtég. Druga to rodziny od$wiezajgce mieszkanie przed sprzedaza
albo wynajmem. Trzecia to starsze osoby, ktére szukajg wykonawcy z polecenia.
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O zapotrzebowaniu wiem z wtasnej pracy. Klienci firmy budowlanej, w ktérej pracuje, coraz czesciej
pytajag mnie o jeden pokéj, matg tazienke czy odswiezenie mieszkania, a firma takich zlecen nie
przyjmuje. Pierwsze zlecenia pochodzg od znajomych i klientéw z poprzedniej pracy, ktérzy umaéwili
sie juz na termin. [uzupetnij: ilu klientéw jest juz umowionych i na jakie prace]

Na tej podstawie przyjatem ostrozne zatozenia. Na start planuje 2 zlecenia w miesigcu po ok. 3 000 zt
robocizny, czyli ok. 6 tys. zt przychodu, np. malowanie mieszkania z naprawg ubytkéw albo ptytki w
matej tazience. Po roku zaktadam 4 zlecenia w miesigcu po ok. 3 100 zi, czyli ok. 12,5 tys. zt, bo dojdg
polecenia i wieksze prace z gtadziami. Zima zlecen jest mniej, a latem wiecej, dlatego w prognozie
licze $rednia.

4. Konkurencja

W Malborku i okolicy dziata kilka firm remontowych oraz wielu fachowcow bez firmy. [uzupetnij:
nazwy 2-3 konkretnych firm remontowych z Malborka, z ktérymi bede konkurowat]

Wieksze firmy remontowe maja terminy na 2-3 miesigce do przodu i niechetnie biora pojedynczy
pokoj czy matg tazienke. Ja zaczynam prace w ciggu 2-3 tygodni od zlecenia i wtasnie na takie
mniejsze remonty sie nastawiam. Klient, ktéry chce od$wiezy¢ mieszkanie przed sprzedaza albo
wynajmem, nie czeka kilku miesiecy.

Fachowcy bez firmy zwykle dziatajg bez pisemnej umowy i faktury. Ja daje pisemna wycene po
ogledzinach, umowe z zakresem prac i terminem oraz fakture. Gfadzie szlifuje z odciggiem pytu, wiec
moge pracowaé¢ w mieszkaniu, w ktorym klient nadal mieszka.

Nie zamierzam konkurowaé najnizsza ceng. Moja przewagg jest krétki termin, jasne zasady
wspotpracy na pismie i czystsza praca.

5. Sposob pozyskania klientow

Klienci dowiedzg sie o firmie przede wszystkim z internetu i z polecen. Pierwszym kanatem bedzie
wizytowka firmy w Google ze zdjeciami prac przed i po, dzieki ktérej osoby szukajace remontu w
Malborku zobaczg moje realizacje. Drugim bedzie strona internetowa z galerig realizacji, do ktérej
bede kierowat z ogloszen i z wizytéwki w mapach.

Na start opublikuje ogtoszenia w internecie, na OLX i w portalach z fachowcami. Bede tez prowadzit
profile na Facebooku i Instagramie, gdzie pokaze zdjecia ukonczonych prac. Na ogloszenia i portale
ze zleceniami przeznaczam w budzecie 250 zt miesiecznie.

Waznym zrédtem zlecen beda polecenia znajomych i klientéw, od ktérych zaczynam prace. Po
kazdym zleceniu poprosze zadowolonego klienta o polecenie i opinie w wizytowce Google.

W kolejnych miesigcach nawigze wspétprace z hurtownig materiatow budowlanych i z posrednikami
nieruchomosci, ktérzy znajg osoby kupujace i sprzedajace mieszkania. Zima, gdy zleceh jest mniej,
bede publikowat ogtoszenia z rabatem na terminy w styczniu i lutym.

6. Lokalizacja i posiadane zasoby

Nie potrzebuje lokalu ustugowego, poniewaz prace wykonuje w mieszkaniach i domach klientéw.
Klient nie musi wiec nigdzie dojezdzaé, a ja nie ponosze kosztéw wynajmu.
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Sprzet i materiaty bede przechowywat w garazu przy domu. Z dofinansowania kupie regaty i skrzynie,
ktore pozwolg utrzymac w nim porzadek i szybko zatadowa¢ narzedzia przed wyjazdem. [uzupetnij:
adres prowadzenia dziatalnosci i tytut prawny do garazu]

Do dojazdéw do klientow stuzy mi wtasny samochéd, ktérego nie kupuje z dotacji. Koszty paliwa, ok.
700 zt miesiecznie, i ubezpieczenia OC dziatalnosci uwzglednitem w prognozie. Pierwszy miesigc
paliwa i OC pokryje z wtasnych srodkéw w kwocie 2 500 zi.

Pozostaty sprzet, ktéry jest niezbedny do prac z cennika, kupie z dofinansowania. Wykaz zakupow

znajduje sie w specyfikacji wydatkow.

7. Specyfikacja wydatkéw w ramach dofinansowania

Lp.

10

11

12

13

14

15

Zakup

Szlifierka do gtadzi z
odkurzaczem przemystowym
klasy M

Agregat malarski
bezpowietrzny

Przecinarka elektryczna do
ptytek na mokro

Reczna przecinarka do ptytek
120 cm i system
poziomowania

Mieszadto do zapraw i klejow

Whkretarka i mtotowiertarka
akumulatorowa z bateriami

Ukoé$nica do listew i paneli

Poziomica laserowa krzyzowa
ze statywem

Rusztowanie przejezdne
aluminiowe

Drabiny, kozty i sktadany stot
roboczy

Laptop z programem do
kosztorysow

Regaty i skrzynie na sprzet do
garazu

Strona internetowa z galerig
realizacji

QOdziez robocza, ochronniki
stuchu i maski przeciwpytowe

Materiaty pomocnicze na

Uzasadnienie

Szlifowanie gtadzi z odciggiem pytu, mozna
pracowa¢ w zamieszkatym mieszkaniu.

Malowanie sufitow i duzych powierzchni w
nowych mieszkaniach szybciej niz watkiem,
wiecej m? dziennie.

Ciecie gresu i grubych ptytek przy uktadaniu
podtdg z cennika.

Proste ciecia na miejscu i rowne utozenie
duzych ptytek bez uskokéw.

Przygotowanie gtadzi, klejow i zapraw przy
kazdym zleceniu.

Montaz listew, kotkowanie i skuwanie starych
ptytek.

Ciecie paneli i listew pod katem, pozycje z
cennika.

Wyznaczanie poziomu ptytek i paneli, mniej
poprawek po odbiorze.

Bezpieczna praca przy wysokich sufitach i na
klatkach schodowych w domach.

Praca na wysokosci i stanowisko do ciecia u
klienta.

Pisemne wyceny i kosztorysy, ktére klient
dostaje przed rozpoczeciem prac.

Porzadek w sprzecie i materiatach, szybki
zatadunek przed wyjazdem.

Zdjecia wykonanych prac, link w ogtoszeniach
i wizytéwce w mapach.

Praca przy szlifowaniu i cieciu zgodnie z
zasadami BHP.

Zapas na pierwsze 2 miesigce zlecen, zanim
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Kwota brutto

4200 zt

5500 zt

3200 zt

1100 zt

700 zt

2 600 zt

1300 zt

1200 zt

3000 zt

900 zt

3800 zt

900 zt

2 500 zt

600 zt

2500 zt



Lp.  Zakup Uzasadnienie Kwota brutto

start: folie, tasmy, krazki przychody pokryja biezace zakupy.
Scierne, grunty

Razem 34 000 zt

Cata wnioskowana kwota 34 000 zt jest przeznaczona na wyposazenie niezbedne do wykonywania
ustug z cennika. Najwieksze pozycje to agregat malarski za 5 500 zt oraz szlifierka do gtadzi z
odkurzaczem klasy M za 4 200 zt. Pierwszy pozwala malowac sufity i duze powierzchnie szybciej niz
watkiem, a drugi szlifowac gtadzie z odciggiem pytu w zamieszkatych mieszkaniach.

Pozostate zakupy dzielg sie na cztery grupy. Pierwsza to sprzet do uktadania ptytek, czyli przecinarki,
system poziomowania i mieszadto. Druga to elektronarzedzia, ukos$nica i poziomica laserowa do
montazu paneli i listew. Trzecia to rusztowanie, drabiny i stot roboczy do pracy na wysokosci i ciecia
u klienta. Czwarta to laptop do kosztoryséw, strona internetowa, odziez ochronna, regaty do garazu i
materiaty pomocnicze na pierwsze 2 miesigce zlecen. Uzasadnienie kazdej pozycji podatem w tabeli.
Suma wydatkéw jest rowna wnioskowanej kwocie.

8. Zrédta finansowania i wktad wtasny

Zrédto Opis Kwota Udziat
Dofinansowanie z urzedu Srodki na zakupy wymienione w 34 000 zt 93,2%
pracy specyfikacji wydatkow

Wktad wtasny Witasne pienigdze na ubezpieczenie OC i 2500 zt 6,8%

paliwo w pierwszym miesigcu. Do
dojazdow stuzy wtasny samochéd,
ktérego nie kupuje z dotacji.

Razem 36 500 zt 100%

Start firmy sfinansuje z dofinansowania z urzedu pracy w kwocie 34 000 zt oraz ze Srodkéw witasnych
w wysokosci 2 500 zt. Cate dofinansowanie przeznaczam na sprzet i narzedzia do malowania,
szlifowania gtadzi, uktadania ptytek i paneli, rusztowanie, laptop do wycen, strone internetows,
odziez ochronng i zapas materiatéw pomocniczych na pierwsze dwa miesigce zleceh. Suma
wydatkéw jest rowna wnioskowanej kwocie. Wtasne pienigdze zostawiam na ubezpieczenie OC i
paliwo w pierwszym miesiacu. Do dojazdéw uzywam wtasnego samochodu, wiec nie kupuje go z
dotacji. Innych Zrédet finansowania, takich jak kredyt czy pozyczka, nie planuje.

9. Planowane koszty prowadzenia dziatalnosci

Koszt Od miesiaca Kwota miesiecznie
Paliwo do dojazdéw 1 700 zt
ZUS: sktadka zdrowotna 1 450 zt
ZUS: skfadki spoteczne po uldze na start 7 450 zt
Ksiegowosé 1 250 zt
Telefon i internet 1 100 zt
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Koszt Od miesiaca Kwota miesiecznie

Ubezpieczenie OC dziatalnosci 1 80 zt
Ogtoszenia i portale ze zleceniami 1 250 zt
Serwis sprzetu i czesci eksploatacyjne 1 100 zt
Koszty zmienne (materiaty, towar) 1 8% przychodu
Koszty state razem (petny miesiac) 2 380 zt

Najwieksza pozycjg wérdd kosztow statych jest paliwo do dojazdéw do klientéw, bo pracuje
mobilnie. Nie ptace czynszu za lokal, poniewaz prace wykonuje w mieszkaniach i domach klientéw, a
sprzet trzymam w garazu przy domu. Do kosztéow statych nalezg tez sktadka zdrowotna, ksiegowos¢,
telefon i internet, ubezpieczenie OC, ogtoszenia oraz serwis sprzetu. Przez pierwsze sze$¢ miesiecy
ptace nizsze sktadki spoteczne po uldze na start, a od si6cdmego miesigca koszty state rosng do 2 380
zt miesiecznie. Koszty zalezne od sprzedazy przyjatem na poziomie 8% przychodu i s3 one zwigzane z
realizacja zleceh. Wyzsze przychody oznaczajg wiec proporcjonalnie wyzsze wydatki.

10. Prognoza przychodow i kosztow na pierwsze 12 miesiecy

Miesiac Przychod Koszty Wynik Narastajaco
luty 2027 6 000 zt 2410 zt 3590 zt 3590 zt
marzec 2027 6591 zt 2457 zt 4134 zt 7724 zt
kwiecien 2027 7182 zt 2505 zt 4 677 zt 12 401 zt
maj 2027 7773zt 2552zt 5221zt 17 622 zt
czerwiec 2027 8 364 zt 2599 zt 5765 zt 23387 zt
lipiec 2027 8 955 zt 2 646 7 6 309 zt 29 696 zt
sierpien 2027 9 545 zt 3144zt 6401 zt 36 097 zt
wrzesieh 2027 10 136 zt 3191zt 6 945 zt 43042 zt
pazdziernik 2027 10727 zt 3238 zt 7 489 7t 50531 zt
listopad 2027 11 318 zt 3285zt 8 033 zt 58 564 zt
grudzien 2027 11 909 zt 33331zt 8576zt 67 140 zt
styczen 2028 12 500 zt 3380 zt 9120 zt 76 260 zt

W pierwszym miesigcu zaktadam dwa zlecenia po ok. 3 000 zt robocizny, czyli przychoéd 6 000 zt.
Przyktadem jest malowanie mieszkania z naprawg ubytkéw albo ptytki w matej tazience. Po roku licze
na cztery zlecenia miesiecznie po ok. 3 100 zt, bo dochodza polecenia i wieksze prace z gtadziami, co
daje 12 500 zt przychodu. Zimg zlecen jest mniej, a latem wiecej, dlatego w prognozie postuguje sie
Srednia.

Wynik przed podatkiem dochodowym wynosi ok. 3 590 zt w pierwszym miesigcu i ok. 9 120 zt w
dwunastym. Prog rentownosci przy petnych kosztach statych to przychod ok. 2 587 zt miesiecznie.
Juz pierwszy miesiac jest ponad dwa razy wyzszy, a pierwsze zlecenia s3 umoéwione ze znajomymi i
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klientami z poprzedniej pracy. Prognoza opiera sie wiec na niewielkiej liczbie zlecen, ktére jestem w
stanie wykonaé sam.

11. Podsumowanie finansowe pierwszego roku

Pozycja Pierwsze 12 miesiecy
Przychody 111 000 zt
Koszty state 25 860 zt
Koszty zmienne 8 880 zt
Koszty razem 34 740 zt
Wynik (przed podatkiem dochodowym) 76 260 zt
Sredni wynik miesieczny 6355 zt

W pierwszym roku planuje przychéd 111 000 zt przy kosztach 34 740 zt. Wynik przed podatkiem
dochodowym wyniesie 76 260 zt, czyli $Srednio ok. 6 355 zt miesiecznie. Z tej kwoty bede jeszcze
optacat podatek dochodowy, a pozostatg cze$é przeznacze na utrzymanie i rezerwe na miesigce
zimowe.

Uwazam, ze dziatalno$é bedzie optacalna, poniewaz firma przekracza prég rentownosci od
pierwszego miesigca. Koszty state sg niskie, bo nie wynajmuje lokalu i nie kupuje samochodu.
Trwato$¢ opieram na do$wiadczeniu zdobytym przez siedem lat w branzy, na poleceniach klientéw
oraz na krétkim terminie realizacji i pisemnej wycenie, ktérymi réznie sie od wiekszych firm. Rezerwa
z sezonu letniego pozwoli utrzymaé firme zima.

12. Analiza SWOT

Mocne strony
e Siedem lat pracy przy wykonczeniach w firmie budowlanej

o Wyksztatcenie zawodowe: monter zabudowy i robét wykonczeniowych w budownictwie
e Kurs uktadania ptytek wielkoformatowych z 2024 roku
® Pierwsze zlecenia uméwione ze znajomymi i klientami z poprzedniej pracy
o Krotki termin, pisemna wycena po ogledzinach, szlifowanie z odciggiem pytu
Stabe strony

e Firma jednoosobowa, uraz wstrzymuje realizacje zleceh
® Zima jest mniej zlecen niz latem
® Na poczatku klienci pochodza gtéwnie z polecenia i znajomosci
® Sprzet do pracy kupuje dopiero z dofinansowania
Szanse
® Wieksze firmy maja terminy na 2-3 miesiace i niechetnie biorg mate zlecenia
® Osoby po zakupie mieszkania z rynku wtérnego szukajg wykonawcy do remontu
® Mieszkania odswiezane przed sprzedazg lub wynajmem
e Wspotpraca z hurtownig materiatéw i posrednikami nieruchomosci

Zagrozenia
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W okolicy dziata kilka firm remontowych
Wielu fachowcow bez firmy moze oferowac nizsze ceny

Klient moze zalegaé z zaptata za wieksze zlecenie

Spadek liczby zlecen w sezonie zimowym

13. Ryzyka i sposéb ich ograniczenia

Pierwszym ryzykiem jest mniejsza liczba zlecen zima. Zima wykonuje prace wewnatrz budynkéw:
tazienki, gtadzie i panele. W sezonie letnim, gdy zlecen jest wiecej, odtoze rezerwe na dwa miesigce
kosztéw. Na styczen i luty przygotuje ogtoszenia z rabatem na terminy w tych miesigcach. Do tego
dochodzi 2 500 zt srodkéw wiasnych, ktére zabezpieczajg OC i paliwo w pierwszym miesigcu.

Drugim ryzykiem jest zwtoka klienta z zaptatg za wieksze zlecenie. Z kazdym klientem podpisuje
pisemng umowe z zakresem prac i cena, a na materiaty biore zaliczke. Przy pracach powyzej 5 tys. zt
rozliczam sie etapami, zeby nie ponosié kosztéw bez pokrycia.

Trzecim ryzykiem jest uraz przy pracy, po ktérym zlecenia mogtyby stangé. Optacam dobrowolne
ubezpieczenie chorobowe w ZUS i uzywam sprzetu ochronnego: maski przeciwpytowej, ochronnikow
stuchu i odziezy roboczej. Mam tez kontakt do znajomego fachowca, ktory moze dokohczyé
rozpoczete prace.

Poniewaz w okolicy jest konkurencja, stawiam na krotki termin rozpoczecia prac, pisemna wycene i
szlifowanie gtadzi z odciggiem pytu. Pozyskuje zlecenia z kilku Zzrédet, wiec nie zaleze od jednego
kanatu.
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Przyktad dla fikcyjnej osoby, wygenerowany w kreatorze lapdotacje.pl/biznesplan

Do uzupetnienia przed ztozeniem wniosku

Tej strony nie sktadasz w urzedzie. To lista miejsc oznaczonych w tekscie [uzupetnij]. Po uzupetnieniu usun
znaczniki i te strone.
1 Opis planowanego przedsiewziecia: wybrana forma opodatkowania dochodu

] Kwalifikacje i doswiadczenie wnioskodawcy: ktore dokumenty zatgczasz, np. swiadectwo
ukonczenia szkoty, zaswiadczenie o kursie, Swiadectwo pracy lub zaswiadczenie od pracodawcy o
okresie zatrudnienia

[ Analiza rynku i potencjalni klienci: ilu klientow jest juz uméwionych i na jakie prace
[ Konkurencja: nazwy 2-3 konkretnych firm remontowych z Malborka, z ktorymi bede konkurowat

[J Lokalizacja i posiadane zasoby: adres prowadzenia dziatalnosci i tytut prawny do garazu
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